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Vos rendez-vous
2015




Réflexe Pays

avos agendas !

Odyssée 2015 vous accueille
le mardi 29 septembre 2015

Centre de conférence d’Orléans

4] Rendez-vous individuels avec des experts

(CClI francaises a I’étranger, Ubifrance, consultants)

Algérie (CCIFI)
Espagne Portugal (CCIFI)
Turquie (CCIFI)

Royaume Uni (BusinessFrance)

v

Moyen-Orient

Cameroun (BusinessFrance)
Algérie (CCIFI)

Allemagne (CCIFI)
Royaume Uni

Russie (CIC)

Pays de I'Est (Valians)

Suisse (CCIFI)

Belgique Luxembourg Pays-Bas (Bu-
sinessFrance)

Pays Scandinaves (BusinessFrance)
Chine (BusinessFrance)

Corée du Sud (CCIFI)

Inde (CCIFI)

Japon (CCIFI)

Brésil (Altios)

USA (CIC)

Canada (CIC)

Mexique (CIC)

Emirats Arabes Unis / QATAR (Business-

France)
Indonésie

V = opérations spécial filiere viticulture

12 février

12 février

17 mars

21 avril

2eme trimestre
29 septembre
29 septembre
29 septembre
29 septembre
29 septembre
29 septembre

29 septembre
29 septembre

29 septembre
29 septembre
29 septembre
29 septembre
29 septembre
29 septembre
29 septembre
29 septembre

29 septembre
29 septembre

2éme semestre

Bourges
Chartres

Orléans

Blois

Bourges
Odyssée Orléans
Odyssée Orléans
Odyssée Orléans
Odyssée Orléans
Odyssée Orléans
Odyssée Orléans

Odyssée Orléans
Odyssée Orléans

Odyssée Orléans
Odyssée Orléans
Odyssée Orléans
Odyssée Orléans
Odyssée Orléans
Odyssée Orléans
Odyssée Orléans
Odyssée Orléans

Odyssée Orléans
Odyssée Orléans

Bourges

A| pour aller plus loin

Objectif Marché® :
prioriser vos marchés
a prospecter




Réflexe Financement

4] Avec le Conseil Régional du Centre, la Coface

@ 19 février Tours

@ 19 mars Chateauroux

@ 2 avril Orléans

@ 16 avril Blois

@ 29 septembre Odyssée Orléans

4] Réunions gratuites de 2 heures sur une thématique
ou une technique du commerce international

A Pour aller plus loin

Objectif
Financement® :
batir votre budget
prévisionnel

@ Groupe de travail «les régimes douaniers écono-
miques»

@ L'Intelligence Economique (DGSI)

@ Propriété industrielle (ARIST Centre)

@ Modes de distribution a I'international (LEXT Avocats)

@ Mobiliser les financements publics pour vos projets
exports (COFACE/Conseil Régional Centre-Val-de-
Loire)

@ Assurez et sécurisez votre développement
international (EULER HERMES/HSBC)

@ Osez exporter : deux entreprises, deux parcours
@ Prévention et recouvrement des impayés en Europe
(EEN)

@ Contrat export : les bonnes pratiques pour réussir vos
garanties de marché (BNP Paribas)

@ Innovez a I'international, pensez a la propiété
industrielle (INPI)

@ Cing ans apres le printemps Arabe (Cercle Maghreb -
CClI International)

@ Vendre a l'international via un site internet marchand
(Rencontres performances CCI 45)

@ Quelle stratégie Web a I'export ? (Openvalley)

@ BPO (Bank Payment Obligation) (Crédit Agricole)

14 avril

19 mai

18 juin

25 juin

29 septembre

29 septembre

29 septembre

29 septembre

29 septembre

29 septembre

29 septembre

29 septembre

6 novembre

4éme trimestre

Orléans

Chateauroux

Orléans
Blois

Odyssée
Orléans

A Pour aller plus loin

Objectif
International :
préparer votre
développement
international

Odyssée
Orléans

Odyssée
Orléans

Odyssée
Orléans

Odyssée
Orléans

Odyssée
Orléans

Odyssée
Orléans

Odyssée
Orléans

Tours

Bourges



mobiliser ses RH

Formations au commerce international

A Formations payantes aux techniques du commerce international

(1 a 2 jours, 390 € net de taxes/jour)

Structurer son approche export
@ Les bases de I'international

@ Utiliser les réseaux sociaux pour mieux exporter

@ Gérer son administration des ventes export

16 et 17 février

5 novembre
13 octobre

9 avril

Chartres

Bourges
Orléans (CCI Centre)

Blois

Maitriser les risques juridiques, logistiques et financiers a I’export

@ Offre et calcul du prix export

© Maitriser les modes et moyens de paiement a
I'international

@ Maitriser les modes et moyens de paiement a
I'international / Gérer efficacement les crédits
documentaires et lettres de crédit stand-by PBIS
2013 (*)

@ Comprendre et négocier le bon incoterm 2010

@ Vendre efficacement a l'international : les contrats
commerciaux et conditions générales de vente et
d'achat

@ Maitriser son transport a I'international et choisir
son prestataire

Comprendre et maitriser les procédures

@ Les échanges intracommunautaires
DEB & TVA

@ Connaitre la reglementation douaniére (origine,
dédouanement, régimes douaniers)

@ Les documents d’accompagnement import export

@ Les opérations triangulaires extracommunautaires

Compétences métiers export

@ Langues étrangéres

(*) la CCIT vous propose une offre packagée

6 octobre

6 avril

15 & 16 juin
18 juin

5 février

26 mars

28 mai

2 juin

24 septembre
8 octobre

24 mars

24 septembre
17 novembre

Bourges

Chateauroux

Chartres
Tours

Chateauroux
Orléans (CCI Centre)
Bourges

Blois

Tours

Chartres

Bourges

Blois
Chartres

douaniéeres et fiscales

4 juin

17 mars

5 novembre
20 mars

19 novembre

27 janvier
12 juin

20 avril
10 juin

16 juin

19 mars
18 juin

contactez votre CCIT

Bourges
Chateauroux
Chartres
Chartres
Blois

Tours

Blois

Chartres
Chateauroux
Orléans (CCl Centre)

Tours
Blois



activer son reseau

4] Echanges d’expériences et de bonnes pratiques (sur adhésion)

COMITE DU COMMERCE EXTERIEUR CCI 18

@ Algérie (CCIFI) 12 février

@ Les documents d’accompagnement export et le web
ATA

@ Les principaux documents d’accompagnement export = 11 juin

16 avril

@ Bank Payment Obligation 4éme trimestre

CLUB ACHATS INNOVATION INTERNATIONAL CCI 28
Echange d’expérience sur I’exportation et I'implantation dans divers pays

@ OEA (Opérateur Economique Agréé) (Douanes Régio- | 10 mars
nales et AMAXA Systems)

@ Opérations triangulaires : taxes et droits de douanes = 26 novembre

CLUB DES EXPERTS DU COMMERCE INTERNATIONAL CCI 45

@ Les Solutions pour sécuriser vos paiements a I'interna-' 12 mars

tional

@ Les Etats-Unis : un marché d’implantation (Tom Tho- 4 Juin
relli)

@ Vendre a I'international via un site internet marchand 29 septembre
(LEXT Avocats)

@ Les cautions a l'international (COFACE) 17 décembre

'@ercle

Mﬂ.Hh r:.'

L el

Cercle Maghreb

4] Echanges d’expériences et d’opportunités d’affaires pour exporter dans

les pays du Maghreb

Cing rencontres (apres-midi) au sein des entreprises membres (en région
Centre) :

@ Jeudi 2 avril
@ Jeudi 11 juin
@ Jeudi 10 septembre

5 ans apres le printemps arabe... bilan et

@ Mardi 29 septembre (Odyssée) perspectives au Maghreb

@ Jeudi 5 novembre
@ Jeudi 17 décembre

et un séminaire : vendredi 6 février (Indre : Chateau de Valencay)



Une équipe dédiée

pour votre développement international

@ CCl Centre

Béatrice Guerin-Coutansais Dominique Perrin

Directrice CCl International Assistante

02 38252532 0238252531
beatrice.guerin-coutansais@centre.cci.fr dominique.perrin@centre.cci.fr

@ Votre conseiller international dans votre CCI

>> Cher >> Eure-et-Loir >> Indre
Bruno Rottreau Maélle Cloarec Jean-Marc Sala
02 48 67 8091 02 37 84 28 33 02 54 535256
brottreau@cher.cci.fr mcloarec@cci28.fr dei@indre.cci.fr
Karina Martins Véronique Gérin

02 48 67 80 61 02 37842831

kmartins@cher.cci.fr vgerin@cci28.fr

>> Touraine >> Loir-et-Cher >> Loiret
Eugénie Besnier Véronique Cadoret Stéphane Munos
02 47 47 20 25 02 54 44 64 60 02387777 68
ebesnier@touraine.cci.fr vcadoret@loir-et-cher.cci.fr stephane.munos@loiret.cci.fr

Francoise Boscher
0247472135
fboscher@touraine.cci.fr

Nos partenaires

>> Mobilisation de notre réseau de partenaires en fonction de leur expertise et de vos besoins

BA cface  bpinone LT
—
€ eRuATIONAL ﬂ OsCl
CCI Centre

6, rue Pierre et Marie Curie - Parc d'activité - Ingré
45926 Orléans cedex 9

T. 02 38 252531 - F. 02 38 43 00 39 - international@centre.cci.fr > .
CCl International
@ Centre

http://international.proforum.fr


http://international.proforum.fr/

